
Account Executive DE, Vertriebs Mitarbeiter DE, Account
Manager DE (m/w/d)

Stellenanbieter: OpusFlow GmbH

Du führst. Du überzeugst. Du gewinnst.

Ganz ehrlich: Wenn du Verantwortung willst - hier bekommst du sie.

Provision - Unbegrenzte Kommissionen ohne Deckel
Freiheit - Du gestaltest deinen Deal?Cycle komplett selbst
Sicherheit - eingespieltes Team & Remote-Vertrag inklusive

Du hörst schnell von uns - versprochen.

Oder möchtest du zuerst sprechen? Melde dich gern direkt.

Du willst Leistung bringen - wir sorgen für den stabilen Rahmen.

Du kannst dich voll auf deine Kunden konzentrieren, weil das Umfeld einfach stimmt.

Provision - Du profitierst von uncapped commissions
Mobilität - Car allowance für maximale Bewegungsfreiheit
Planbarkeit - Stabiler Remote-Vertrag mit klaren Bedingungen

Du verkaufst stark - wir geben dir Rückhalt.

Erfahre, wie gut das bei uns geregelt ist.

Hier entscheidest du - über Strategie, Tempo und Abschluss.

Du brauchst niemanden, der dir sagt, wie man verkauft. Du weißt es längst.

Freiheit - Du steuerst den gesamten Deal?Cycle selbst
Werkzeuge - Modernste Sales-Tech unterstützt dich im Alltag
Ownership - Dein Gebiet, deine Leads, deine Strategie

Weniger Vorgaben, mehr Verantwortung.

Sieh, wie viel Freiheit du hier bekommst.

Du arbeitest eigenständig - aber nie allein.

Erfolg fühlt sich besser an, wenn man ihn teilen kann.
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Zusammenarbeit - Vertriebs- und Pre?Sales?Teams ziehen gemeinsam
Vielfalt - Mehrsprachiges Team mit starker DACH-Expertise
Erfolgskultur - Wir feiern gemeinsam, was du erreichst

Du passt zu uns - menschlich und professionell.

Erlebe, wie stark unser Team dich trägt.

Hier wächst du weiter - mit Wissen, Mentoring und Marktkompetenz.

Wir setzen auf Erfahrung - und geben dir die Tools, um weiterzukommen.

Training - Strategische Sales-Trainings direkt auf deine Rolle zugeschnitten
Coaching - Leadership?Mentorship durch erfahrene Kolleg:innen
Knowhow - Tiefe DACH?Markt-Spezialisierung von Tag 1

Dein Erfolg ist unser gemeinsames Ziel.

Erfahre, was du hier lernen kannst.

Du verkaufst kein Produkt - du gestaltest Zukunft.

Unsere Lösung macht echten Unterschied - für Unternehmen und Umwelt.

Veränderung - Du digitalisierst den Mittelstand mit jedem Abschluss
Nachhaltigkeit - Du bietest CO2?sparende Technologie mit Substanz

Verkaufen mit echtem Mehrwert.

Sieh, wie du bei OpusFlow etwas bewegen kannst.

Begeistert geworden?

Dann bewirb dich direkt über den Button oder sende eineE-Mail an hr@opusflow.iozu Händen
von Andreas Berthold van der Molen.

Andreas ist unser Country Manager für Deutschland und wird dir zeitnah Rückmeldung geben.

Einsatzort: Berlin / remote - bundesweit, Deutschland

Stellenanbieter: OpusFlow GmbH
HR
Hewaldstr. 9
10825 Berlin, Deutschland
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WWW: https://opusflow.io/de/

Ansprechpartner: Andreas Berthold-van der Molen
Telefon: 030 30808151
E-Mail: a.bvdm@opusflow.io

Online-Bewerbung: hr@opusflow.io

Ursprünglich veröffentlicht: 11.08.2025

greenjobs.de-Adresse dieses Stellenangebots: https://www.greenjobs.de/a100147077
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