Wir

Ihre Aufgaben

Vertrieb unserer Pflanzenschutzprodukte an
GrolRhandelskunden im Agrarsektor
Beratung der Kunden zum Produktportfolio
entlang der Wiederverkaufsstufen - vom
Handel bis zur Landwirtebene

Planung und Umsetzung regionaler
Vertriebsziele

Teilnahme an Messen, Feldtagen und
Kundenveranstaltungen

Analyse von Marktpotenzialen und
Rickmeldung an die Vertriebsleitung
Deutschland

Neudorff ist DIE Marke, wenn es um die Entwicklung und den Vertrieb innovativer und nachhaltiger
Agrarlésungen geht, die den Anforderungen einer zukunftsfahigen Landwirtschaft gerecht werden.

setzen auf Forschung und vertrauensvolle Partnerschaften, um wirtschaftliche und
umweltbewusste Landwirtschaft zu férdern. Fir unseren weiteren Wachstumskurs im Agrarbereich
suchen wir einen Vertriebsexperten (m/w/d) mit landwirtschaftlichem Hintergrund.

Wir sind ein international agierendes Privatunternehmen mit Niederlassungen in Europa, Nord- und
Stdamerika. Moderne Strukturen und flache Hierarchien zeichnen uns besonders aus. Unsere
Zentrale befindet sich in Emmerthal in der Nahe von Hameln bei Hannover.

Fir die bundesdeutschen Regionen Nord-Ost und Siid-West suchen wir zum nachstméglichen
Zeitpunkt, unbefristet und in Vollzeit (40 Stunden/Woche), jeweils einen

Sales Manager B2B (m/w/d) im VertriebsauBendienst
‘Pflanzenschutz im Agrarsektor-

Ihr Profil

Erfolgreich abgeschlossenes Studium der
Agrarwissenschaften

Einschlagige Erfahrung im AulRendienst im
Agrarbereich, idealerweise im Pflanzenschutz
Landwirtschaftlicher Hintergrund oder
entsprechende Praxiserfahrung von Vorteil
Kommunikationsvermdgen,
selbstorganisierte und vertriebsorientierte
Arbeitsweise

Eigenmotivation und Interesse an
nachhaltigen Lésungen

Reisebereitschaft



https://anzeigenvorschau.net/bestmedia/img/1241975/2330139/cl/dcba8d52eb579dd5622e3def13593bf284b67e81/L4739973/JeyJvbGRsaW5rIjoiaHR0cDovL3d3dy5uZXVkb3JmZi5kZS8iLCJ6bCI6ImdyZWVuam9icy5kZSJ9#d9af078ef8ec44eb9cd9be1d9085eceah6nv4A03mh

e Aktive Neukundenakquise und strategischer
Ausbau des Kundenportfolios

Wir bieten

e Attraktives Vergutungspaket inklusive Urlaubs- und Weihnachtsgeld

e Mehr als 30 Urlaubstage, flexible Arbeitszeiten und mobiles Arbeiten flr eine erfolgreiche Work-
Life-Balance
Firmenwagen - auch zur privaten Nutzung

e Strukturierte Einarbeitung durch ein qualifiziertes Team

e Attraktive Angebote fur Mitarbeitende und viele weitere Benefits

Interesse?

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagefahigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihres
frihestmdglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung.

W. Neudorff GmbH KG

Human Resources | Saskia von der Heide
An der Mihle 3 - 31860 Emmerthal - Telefon 05155 624-4257 - karriere@neudorff.de
www.neudorff.de
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