Uber die Nordwest Gruppe

Bei der Nordwest Gruppe arbeiten wir an einer der wichtigsten Aufgaben unserer Zeit: der
Energiewende.

Was als regionaler Anbieter begann, ist heute eines der fuhrenden Solarunternehmen
Deutschlands. Unser Wachstum verdanken wir Menschen, die mit Leidenschaft, Fachwissen und
Teamgeist nachhaltige Losungen schaffen - Tag fur Tag.

Von Photovoltaikanlagen und Stromspeichern Uber Warmepumpen bis hin zu Wallboxen - Seit
unserer Grindung setzen wir uns mit Leidenschaft und Kompetenz daflr ein, unseren Kunden
die perfekten, malRgeschneiderten Solar- und Energielésungen zu bieten.

FUr unseren neuen Standort in Stuttgart suchen wir einen

Head of Sales (m/w/d)
B2B-Vertrieb EE / PV-Projektgeschaft

Stuttgart | Hybrid | Unbefristet

Du Ubernimmst die Gesamtverantwortung fur unseren B2B-Vertrieb und berichtest direkt an die
Geschaftsfuhrung. Als Sparringspartner des Managements gestaltest du Vertriebsstrategie und -
prozesse, baust dein Team aus und treibst nachhaltiges Wachstum sowie unsere Marktposition
voran. Eine Schlusselrolle mit echtem Gestaltungsspielraum - nicht eine weitere Vertriebsleitung
in fertigen Konzernstrukturen.

Deine Aufgaben
Steuerung & Wachstum - das Fundament
* Verantwortung fur Umsatz, Pipeline-Qualitat und Zielerreichung

* Einfuhrung und Steuerung relevanter KPIs

* Markt- und Wettbewerbsanalysen inklusive Ableitung von MaRnahmen


https://nordwestgruppe.de/
https://nordwestgruppe.de/

Aufbau & Weiterentwicklung - dein Gestaltungsspielraum

¢ Entwicklung und Umsetzung einer skalierbaren Vertriebsstrategie
* Aufbau und Weiterentwicklung effizienter Vertriebsprozesse und CRM-Strukturen

* Fachliche und disziplinarische Fihrung eines wachsenden Vertriebsteams - inklusive
Férderung und Befahigung der Mitarbeitenden

Markt & Kunden - dein operativer AufSenauftritt

* Betreuung und Ausbau strategischer Key Accounts (Installateure, Gewerbekunden)
* Unterstltzung bei komplexen Angebots- und Vertragsverhandlungen
* Reprasentation des Unternehmens auf Messen und Branchenevents

* Enge Zusammenarbeit mit Geschaftsfuhrung, Marketing und Projektteams

Dein Profil

Was wir brauchen

* Mehrjahrige Erfahrung im B2B-Vertrieb
* Fuhrungserfahrung und nachweisliche Erfolge im Aufbau skalierbarer Vertriebsstrukturen
® Sicherer Umgang mit KPIs, Forecasts und modernen CRM-Systemen

* Sehr gute Deutschkenntnisse

Was den Unterschied macht

* Erfahrung im PV-Projektgeschaft oder in erneuerbaren Energien

* Erfahrung im Aufbau eines neuen Standorts oder einer neuen Region

Das bieten wir dir

* SchlUsselposition mit echtem Gestaltungsspielraum und direktem Zugang zur
Geschaftsfihrung

* Unbefristete Festanstellung in einer stark wachsenden Zukunftsbranche

* Attraktives Vergitungsmodell

* Kurze Entscheidungswege

* Flexible Arbeitsmodelle

* Die Mdglichkeit, aktiv die Energiewende mitzugestalten

Klingt nach deiner nachsten Herausforderung?

Dann freuen wir uns auf deine Bewerbung.

JETZT BEWERBEN


https://nw-green-energy.jobs.personio.de/job/2628628?preview_id=93022c34-81c9-43d3-b67a-36f3ffc9c72e&apply
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