Account Manager (m/w/d)

Stellenanbieter: THE PAULY GROUP GmbH & Co. KG

THE PAULY GROUP GmbH & Co. KG ist Marktfuhrer fir Totalunternehmerleistungen im
Bereich des 6kotechnologischen Anlagenbaus fir die Behandlung von Klarschlamm sowie im
Bereich Freibad PLUS. Dabei schaffen wir eine sinnvolle Verbindung aus Natur und Technik,
um Produkte und Dienstleistungen anbieten zu kdnnen, die dkologisch als auch 6konomisch in
hohem Mal3e nachhaltig sind.

Zur Weiterentwicklung unseres Sales-Teams suchen wir ab sofort eine/n motivierte/n,
kommunikationsstarke/n und leistungsorientierte/n

Account Manager (m/w/d)

DEINE AUFGABEN:

e Aufbau und Weiterentwicklung von langfristigen B2G Kundenbeziehungen in
Verbindung mit den erforderlichen Reisetétigkeiten

¢ Weiterentwicklung des bestehenden Vertriebskonzepts zur Scharfung der
strategischen Ausrichtung im Bereich der Okotechnologie

e Systematischer Ausbau des Umsatzvolumens (inkl. Umsatzverantwortung) sowie die
Identifizierung neuer Geschaftsmaglichkeiten durch Durchfihrung von Markt- und
Kundenanalysen

¢ Vertragsverhandlungen bis hin zum Werkliefervertrag

e Zusammenarbeit mit internen Abteilungen zur Sicherstellung der
Kundenanforderungen

¢ Erstellung von regelmafiigen Berichten tber den Status der Verhandlung zu
Werkliefervertragen sowie die Prasentation von Verkaufs- und Leistungskennzahlen fur
die Geschaftsleitung

¢ Perspektivische Leitung der Abteilung Sales

DEIN PROFIL:

¢ Abgeschlossenes Hochschulstudium in Betriebswirtschaft, Wirtschaftsingenieurwesen,
Marketing oder einem verwandten Bereich

¢ Alternativ: Erfolgreich abgeschlossene kaufménnische Berufsausbildung mit
mehrjahriger Berufserfahrung im Vertrieb von Anlagen und Investitionsgutern

¢ Nachgewiesene Erfahrung im Account Management, idealerweise im Bereich der
Okotechnik

e Starke Verhandlungs- und Kommunikationsfahigkeiten

¢ Analytische Fahigkeiten zur Auswertung von Vertriebsdaten und Marktinformationen

¢ Hohes Mal3 an Flexibilitat, Eigeninitiative, Aufgeschlossenheit und Leidenscharft

¢ Ldsungsorientierte sowie kundenfokussierte Denk- und Handlungsweise
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¢ Bereitschaft zu Geschéftsreisen

Diese Position bietet eine herausfordernde Gelegenheit, einen wesentlichen Beitrag zum
Unternehmenserfolg zu leisten. Wenn Du uber die erforderlichen Fahigkeiten und
Qualifikationen verfugst, freuen wir uns darauf, von Dir zu horen.

WAS WIR DIR BIETEN:

¢ Unbefristete Anstellung beim Marktfihrer fir Totalunternehmerleistungen im
okotechnischen Anlagenbau

¢ Ein interessantes Tatigkeitsfeld in stetiger Entwicklung

e Eine Unternehmenskultur mit aktiver Wissensteilung, Selbstverantwortung, einem
offenen Miteinander und kurzen Entscheidungswegen

e Umfangreiche Sozial- und Zusatzleistungen, weitere Benefits wie Betriebliche
Altersvorsorge und Job-Rad Leasing sowie die Beteiligung am Unternehmenserfolg

¢ Flexible Arbeitszeit mit anteiliger Mdglichkeit im mobilen Arbeiten

¢ Gezielte Forderung Deiner personlichen Weiterentwicklung

Haben wir Dein Interesse geweckt?

Dann bewirb Dich unter Angabe Deines frihestmdglichen Eintrittstermins sowie Deiner
Gehaltsvorstellung.

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung!

karriere@thepaulygroup.de

Stellenanbieter: THE PAULY GROUP GmbH & Co. KG
Bahnhofstral3e 12
37249 Neu-Eichenberg, Deutschland

WWW: https://www.thepaulygroup.de/
Ansprechpartner: Kristin Polk

Telefon: T +49 5542 9251-418
E-Mail: karriere@thepaulygroup.de

Ursprunglich veroffentlicht: 14.03.2024

greenjobs.de-Adresse dieses Stellenangebots:
https://www.greenjobs.de/angebote/index.html?id=100131615&anz=html
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